MarkterschlieBungs-
programm des BMWi

Das BMWi-MarkterschlieBungspro-
gramm fordert projektbezogene Markt-
erschlieBungsmaBnahmen fiir kleine
und mittlere Unternehmen, Selbstandi-
ge der gewerblichen Wirtschaft sowie
fachbezogene Freie Berufe und wirt-
schaftsnahe Dienstleister bei ihrem au-
Benwirtschaftlichen Engagement zur
ErschlieBung neuer Absatzmarkte.

Das Programm setzt sich aus Einzelmo-
dulen zusammen, die nachfrageorien-
tiert einzeln oder in Kombination zum
Einsatz kommen kdnnen. Die Module
sind auf die Bediirfnisse der klein- und
mittelstdndischen Wirtschaft in den
entsprechenden Branchen ausgerichtet.
Zu den Angeboten zédhlen fachbezoge-
ne Informationsveranstaltungen in
Deutschland, die Teilnahme an fachbe-
zogenen Geschéftsreisen und Behor-
denbesuchen in den jeweiligen ausge-
wiahlten Ziellindern oder Unterneh-
merreisen mit Symposien. Zum Pro-
gramm gehdren auch Einkduferreisen,
Informationsreisen auslandischer Mul-
tiplikatoren und Pilotprojekte. In Er-
gdnzung hat der Bund fiir wichtige
Wachstumsbranchen auch spezielle Ex-
portinitiativen gestartet, in denen die
Unterstiitzung deutscher Unternehmen
bei Auslandsaktivitdten unter einer
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Regieplan fiir eine erfolgreiche Messe

Messen sind nach wie vor Plattformen zur effizienten Inte-
ressenten- und Kundengewinnung. 81 Prozent der Aussteller
sehen Messen als zweitwichtigstes Instrument im Marketing-
Mix nach der eigenen Website (AUMA-MesseTrend 2015).
Warum haben Messen diese Bedeutung im Mittelstand? Mes-
sen sind quasi ,Heimspiele". Man muss den potenziellen Kun-
den nicht suchen und einen Gesprachstermin ,erkdmpfen”.
Messebesucher kommen entweder eingeladen oder von selbst
zum Stand und suchen im persénlichen Gesprdch den direk-
ten Kontakt zum Unternehmen. Es geht keine Zeit durch An-
fahrtswege oder Recherchen verloren — 100 Prozent Zeit auf
dem Stand stehen fiir die Kundenakquisition zur Verfiigung.

Basis flir den Erfolg einer Messe bilden die Botschaften des
Ausstellers zu den Messethemen und die Prasentation des Un-
ternehmens, der Produkte und Dienstleistungen unter diesen
Gesichtspunkten. Voraussetzungen dafiir sind die rechtzeiti-
ge und zielorientierte Konzeption, Planung und professionel-
le Durchfiihrung. Messen werden dann zu einem erfolgver-
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sprechenden Marketing- und Vertriebsinstrument, wenn das  Ina Meinelt

Publikum, die Interessenten und Kunden im Mittelpunkt des  Geschaftsfiihrerin

Regieplans Messe" stehen. BernhardstraBe 68
09126 Chemnitz

Mehr zum Thema finden Sie unter www.halle.ihk.de | E
2977074.

Tel. 0371 5265-380
www.p3n-marketing.de
info@p3n-marketing.de




